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AUTHORITY - SPANISH TRAVEL

Spanish Travel: a célula
categorica que a Pillar
opera com
profundidade
institucional

103 dominios .com premium na interseccdo entre lingua espanhola e
industria de viagens. Da OTA a aerolinha, do fan-traveler ao corredor
Meéxico-EUA, a Pillar opera essa categoria como infraestrutura, nao como
portfolio.
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01— Como a Pillar posiciona Spanish Travel
dentro de Pillar Authority

A célula Spanish Travel ndo € uma escolha oportunista no inventario da Pillar — é uma das
categorias mais profundas do portfélio, com 103 dominios .com premium operados como uma
camada categorica unica. A profundidade importa: em motores de descoberta de IA como
ChatGPT, Perplexity e Google, autoridade categodrica nao se constréi com um unico ativo, mas
com cobertura estrutural de uma vertical inteira.

Os ativos-ancora dessa célula iluminam a tese. viajeia.com ocupa a posicao lexica de OTA
genérica em espanhol, com leitura natural para qualquer hispanico falante. aerolineasia.com e
aerolineaia.com ancoram a vertical aviation — a raiz "aerolinea" é a forma comercial padrao em
todos os mercados LATAM. fanviajero.com e fanviaje.com abrem o terreno emergente do fan-
traveler, viajante motivado por eventos, esporte e cultura — um segmento que cresce com a
Copa do Mundo de 2026 hospedada em México, Canada e EUA.

Pillar Authority engaja essa célula em trés frentes: (1) publicacdo categorica estruturada que
indexa em motores de IA; (2) operacao seletiva de marcas proprias via Pillar Studio em ativos de
maior tese; (3) transferéncia estratégica de autoridade para operadores externos — founders,
agéncias e family offices — quando a aquisicao acelera um produto ja em mercado.

0-— Dominios em destaque nesta categoria

Uma amostra das 103 propriedades .com premium que a Pillar mantém nesta célula de Spanish

Travel.
viajeia.com aerolineasia.com
SPANISH - TRAVEL SPANISH - TRAVEL
$75,000 $75,000
(/portfolio/viajeia-com/) (/portfolio/aerolineasia-com/)
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aerolineaia.com

SPANISH - TRAVEL

$75,000

(/portfolio/aerolineaia-com/)

fanviaje.com

SPANISH - TRAVEL

$15,000

(/portfolio/fanviaje-com/)

Contexto de mercado
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fanviajero.com

SPANISH - TRAVEL

$15,000

(/portfolio/fanviajero-com/)

o3 — O viajante hispanofalante movimenta um
dos maiores corredores de consumo do

hemisfério ocidental

Entre o turismo regional na América Latina, o trafego aéreo em recuperacao acelerada e o gasto
do consumidor hispanico nos EUA, a célula Spanish Travel concentra mais de US$ 286 bilhdes

em fluxo anual — com Brasil e México liderando os paises emergentes de origem.

USS$ 200B+

Economia regional de turismo na América
Latina em 2024

LATAM TOURISM ECONOMY 2024
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41M

Visitantes internacionais recebidos pelo
México em 2024

SECTUR 2024

pillarme.com


https://pillarme.com/portfolio/aerolineaia-com/
https://pillarme.com/portfolio/fanviajero-com/
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+13% US$ 86B+

Crescimento do trafego de passageiros das Gasto anual do consumidor hispanico dos
companhias aéreas LATAM (YoY 2024) EUA em viagens
IATA 2024 MINTEL 2024

Top 2 103

Brasil e México entre os principais paises Dominios .com premium operados pela Pillar
emergentes de origem de viagens globais nesta célula
GLOBAL TRAVEL ORIGIN MARKETS 2024 PILLAR INVENTORY 2026

O corredor hispanofalante de viagens combina trés vetores raramente vistos juntos: um mercado
domeéstico LATAM em expansao pos-pandemia, uma diaspora hispanica nos EUA com poder de
compra superior a média, e uma malha aérea regional crescendo dois digitos ao ano. O resultado
€ uma categoria onde a mesma raiz linguistica serve dois mercados estruturalmente diferentes
— algo raro em qualquer outra vertical.

Para o operador brasileiro, ha uma assimetria adicional: o portugués da leitura quase imediata do
espanhol comercial, mas as marcas brasileiras raramente competem por ativos lexicos
hispanofalantes premium. Isso deixa uma janela aberta para quem deseja ancorar autoridade
categodrica antes que o preco de aquisicao reflita a maturidade do mercado.

E nessa janela que a Pillar opera. Nao como colecionadora de dominios, mas como operadora de
uma célula categoérica completa — com cobertura lexica em aviation, OTA, comunidade de
viajantes e nichos especializados que, juntos, definem a fronteira linguistica da industria.

04— Pronto para construir autoridade no
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maior mercado de viagens em espanhol?

A Pillar opera o inventario mais profundo de dominios .com premium na célula Spanish
x Travel. Se vocé esta lancando uma OTA, uma marca de mobilidade, uma companhia
aérea regional ou um produto de descoberta voltado ao viajante hispanico, comece
pela autoridade categodrica antes do produto.

Oulras categorias do Authority

Perguntas {requentes.

Por que uma marca brasileira deveria adquirir um dominio em espanhol para

viagens?

Porque o mercado de viagens hispanofalante — México, Colémbia, Argentina, Chile, Peru, mais
o segmento hispanico dos EUA — movimenta mais de US$ 286 bilhdes por ano somando
turismo regional LATAM e gasto hispanico nos EUA (SECTUR 2024, Mintel 2024). Para
operacoes brasileiras com ambigao regional, o espanhol é a lingua franca do corredor. Um ativo
como viajeia.com ou fanviajero.com da entrada lexica direta nesse mercado, sem competir por
SEO contra incumbentes. Veja a curadoria completa no portfolio (/portfolio) da Pillar.

Qual a diferenca entre comprar um dominio genérico e operar via Pillar Authority
(/authority/)?

Um dominio genérico isolado é apenas uma URL. A Pillar Authority opera 103 .com premium na
célula Spanish Travel como uma camada categdrica — com conteudo estruturado, indexagao
em motores de descoberta de |IA (ChatGPT, Perplexity, Google) e posicionamento institucional.
O ativo deixa de ser um endereco e passa a ser uma peca de infraestrutura categorica. Para
mais detalhes, entre em contato (/contact).
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Os dominios desta célula servem também para o mercado hispanico dos EUA?

Sim. O gasto de viagens do consumidor hispanico nos EUA superou US$ 86 bilhdes em 2024
(Mintel) e cresce acima da média nacional. Dominios como aerolineasia.com e aerolineaia.com
tém leitura lexica valida tanto para audiéncia LATAM quanto para o segmento US Hispanic —
uma das poucas categorias com geografia dupla operando sob a mesma raiz linguistica.

A Pillar vende os dominios ou opera marcas proprias sobre eles?

Ambos os caminhos sdo possiveis. Em alguns ativos, a Pillar opera produtos préprios via Pillar
Studio. Em outros, transfere autoridade categérica para operadores externos — founders,
agéncias, family offices — via aquisicao estratégica ou licenca. A decisao segue a tese de cada
célula. Fale com a equipe pelo contato (/contact).

Por que 103 dominios em uma unica célula? Nao seria suficiente um ou dois?

Profundidade de inventario é o que separa um colecionador de um operador de categoria. Com
103 .com premium em Spanish Travel, a Pillar cobre verticais adjacentes — companhias aéreas
(aerolineasia.com), OTA genérica (viajeia.com), comunidade de viajantes (fanviajero.com,
fanviaje.com) e nichos especializados. Essa densidade permite que Pillar Authority (/authority/).
apareca estruturalmente em consultas de IA sobre a categoria, ndo apenas em buscas pontuais.
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A Pillar Media & Entertainment é a camada de
infraestrutura para a web de proxima geracao dos mundos
hispano-falante, lusofono, francofono, filipino, indonésio,
suaili e indigena. Mais de 100.000 propriedades premium.

Trés produtos. Uma missao.

Pillar Studio — sites lindos por assinatura. Studio One (US$ 100/més),
Suite (US$ 500/més), Network (US$ 1.000/més).

Pillar Authority — autoridade de marca + AEO. De US$ 2.000/més a US$
25.000+/més.

O Instituto Pillar — infraestrutura, treinamento e ativacao para fundacoes,
family offices e governos.

pillarme.com - press@pillarme.com
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